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ESCOLHE A TUA OFERTA PREMIUM
Instruções:
Escolhe dois tipos de ofertas que queres criar (ou melhorar) das opções listadas abaixo.

Tem em consideração que podes escolher criar ofertas de 2 meses, por exemplo, pelo que podes marcar 
duas vezes a mesma caixa.
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Escolhe a Tua Oferta Premium 

 
Instruções:  
 
Escolhe dois tipos de ofertas que queres criar (ou melhorar) das opções listadas abaixo.  
 
Tem em consideração que podes escolher criar ofertas de 2 meses, por exemplo, pelo que 
podes marcar duas vezes a mesma caixa. 
 

Oferta Premium 
Um-Para-Um 

 Oferta Premium Expandida 
Um-Para-Um 

 Oferta Premium 
Grupo 

 
 Oferta Mensal 

 Oferta por Períodos de 
Tempo 

Exemplos: 
o Oferta Principiante 

1 Mês 
o Oferta Sucesso 90 

dias 
o Oferta “Grande 

Resultado” 6-12 
Meses 

 
 Pacote de Sessões 

 Oferta de Projecto 

 Dia VIP 

 “Resultado Garantido” 

  
 Oferta Mensal 

 Oferta por Períodos de 
Tempo 

Exemplos: 
o Oferta Principiante 1 

Mês 
o Oferta Sucesso 90 

dias 
o Oferta “Grande 

Resultado” 6-12 
Meses 

 
 Pacote de Sessões 

 Oferta de Projecto 

 Dia VIP 

 “Resultado Garantido” 

  
 Oferta Coaching de 
Grupo 

 Retiro de Mentoria 

 Outra Oferta de Grupo 

 

 

 

 
 
Aqui estão algumas combinações de ofertas que resultam bem para muitos negócios: 
 
Combinação #1:  

• Ofertas de 2 meses (uma num nível de preço alto, uma num nível de preço mais baixo. O 
teu cliente pode escolher maior ou menor acesso a ti); 

 
Combinação #2:  

• Uma oferta mensal e uma oferta por período de tempo (o teu cliente pode escolher a 
flexibilidade mês-a-mês, ou aproveitar o desconto de uma oferta por período de 
tempo); 
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Aqui estão algumas combinações de ofertas que resultam bem para muitos negócios:

Combinação #1:
• Ofertas de 2 meses (uma num nível de preço alto, uma num nível de preço mais baixo. O
teu cliente pode escolher maior ou menor acesso a ti);

Combinação #2:
• Uma oferta mensal e uma oferta por período de tempo (o teu cliente pode escolher a
flexibilidade mês-a-mês, ou aproveitar o desconto de uma oferta por período de tempo);

Combinação #3
• 2 ofertas de projecto: uma num nível de preço alto, uma num nível de preço mais baixo.
O teu cliente pode escolher maior ou menor acesso a ti;

Combinação #4
• 1 Dia VIP, uma oferta por período de tempo (o teu cliente pode escolher a velocidade,
ou um período mais longo para trabalhar contigo).

Qual é a OFERTA que queres definitivamente desenvolver neste momento no teu negócio? Escreve 
algumas linhas sobre a tua oferta... Se não houvessem crenças limitadores, o que gostarias mesmo de 
oferecer à tua audiência?


